G UoSE

GESTISCI E MONETIZZA LA TUA COMMUNITY



L'APP PER LA TUA COMMUNITY

B2B SAAS

Uose € 'App che consente di creare e gestire
la propria community, offre una molteplicita
di servizi in un'unica piattaforma.

Gli utenti ricevono e condividono contenuti
specifici e di gualita, acquistano e fanno

hetworking.

*SAAS: Software as a Service
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PERCHE NASCE UOSE

L'unica piattaforma che unisce il meglio delle funzioni
che gia utilizzi e veicola i contenuti che cerchi

« Chi ha una community non dispone di un
unico strumento che aggreghi tutte le
funzioni necessarie alla gestione e alla
monetizzazione.

- Il digitale e ricco di informazioni fuorvianti e
confuse. Uose nasce per l'esigenza di trovare
contenuti di qualita e interesse in modo
immediato.



VALUE PROPOSITION
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GESTIONE COMMUNITY

Aggregare strumenti per la gestione
e consentire la monetizzazione ai
community manager
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CONTENUTI SPECIFICI

Trovare facilmente contenuti precisi
per interesse e pertinenti
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OPPORTUNITA PROFESSIONALI

Conoscere persone con interessi
lavorativi comuni e cogliere
opportunita sempre nuove
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USER FRIENDLY

Semplifica il digitale: piattaforma
semplice,immediata e che aggrega
funzioni utili
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PERSONE ED ESPERIENZE

Conoscere persone potendo
tessere relazioni e vivere esperienze
sempre nuove e stimolanti
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E-COMMERCE PRONTO ALL'USO

Vendere i propri prodotti e servizi
grazie all' e-commerce pronto alluso



STRUMENTI E FUNZIONI

=] Bacheca sulla quale puo pubblicare contenuti solo 'owner
(o amministratori e moderatori abilitati)

i‘ Sezione “info” in cui si descrive lattivita condividendo gallery e
media (video, podcast, pdf, power point excell)

(M) Forum incui gliutenti possono pubblicare o leggere contenuti (e
ricevere notifiche) su tematiche specifiche (tag)

W Creazione di eventi, per creare community spot legate ad eventi
specifici

Shop customizzabile per la vendita di beni e servizi conil
pagamento integrato allinterno della piattaforma

Categorie

Popolari

Iscriviti alla lista per fruire
gratuitamente dei servizi
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CREA LA TUA COMMUNITY
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Bacheca Info Forum Eventi Shop

Alessio Troilo
‘ 2023 marzo 12 -10:29
w Arena Beach é lieta di comunicarvi che la
copertura invernale é stata ultimata e 4 campi
riscaldati sono pronti ad accogliervi! Dopo aver fatto
la felicita di tantissimi appassionati di Beach Volley
durante l'estate, ora Arena Beach si prepara ad

accogliere gli amanti di questo sport anche di
inverno.

) Grazie al pallone riscaldato ed alla sabbia
riscaldata, i campi saranno sempre pronti per le
vostre partite, a prescindere dalle temperature
esterne. Anche gli spogliatoi sono riscaldati ed il Bar
e operativo e riscaldato.
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8 Sono aperte le prenotazioni chiamando il numero :

3349970261 (per il momento non & possibile
prenotare via Whatsapp)

fsNon rinunciate alla vostra passione per il beach
volley solo perche fa freddo: Arena Beach vi aspetta
tutto l'anno!

#ArenaBeachBrescia #BeachVolley
#BeachVolleylnvernale #CampoRiscaldato
#Sportinvernale #PrenotazioniAperte
#PassionePerLoSport #StayActive #KeepMoving

CONDIVIDI INFROMAZIONI
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Bacheca Info Forum Eventi Shop

Olio di Mandorle 500 ml

Lo Cosmesi
— a partire da: 24,00 €
1 GEL Artic Gel 500 ml
 GLACTA Cosmesi

a partire da: 46,00 €

i Olio. Drenante 500 ml
“’"f Cosmesi

= a partire da: 28,00 €

VENDI PRODOTTI O SERVIZI
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Bacheca Info Forum Eventi Shop

SABATO 17.09.2022 / ®11.00

OPEN DAY MCB

PRENOTA LA TUA PRESENZA ENTRO SABATD 10.09.2022
Scrivi a posta@wseducenter.com oppure chiama lo 0331629165 - e
< PUSSISILITA () COLLEGAMENTD A DESTANZA WS EOUCATIONAL
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2022 SETTEMBRE 17 - 14:00
OPEN DAY MCB

SABATO 22 OTTOBRE:

i - (preaso || Palazzetio dello Sport di Baoflagio)
Ritiro pettorall @ lscrzion| Skymos a Hall Skyrace prasso Palazzatio delio Spon
Iscrizion & ritio patiomal miniskymees (bimbi dal 5 annd complutl &1 12 anni)
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CREA E MONITORA EVENTI




IL TARGET DI UOSE

1000
1000
000
1000
1000
.‘Q. -

AZIENDE
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« Un’opportunita unica per connettersi con la
propria community e coinvolgerla in
attivita ed eventi.

» Grazie alle funzionalita le aziende possono
comunicare facilmente coni propri membri
e coinvolgerli in modo attivo.

UTENTI

« La possibilita di unirsi a community di loro
interesse e partecipare alle attivita
proposte.

« Gli utenti possono connettersi, acquistare,
chattare e condividere le |loro passioni e
interessi scoprendo nuovi contenuti.



REVENUE STREAM TN

| ricavi per UOSE
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COMMUNITY PREMIUM E-COMMERCE % CONSULENZE MARKETING
Il community manager paga un Fee del 272 sui prodotti e del 57 sui Offriamo un pacchetto di consulenze
abbonamento/tariffa per servizi (standard), rispettivamente per i community manager che
accedere ai servizi premium. 1.5% e 3% nella proposta premium. richiedono un supporto
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SPONSOR SOFTWARE CUSTOMIZZATO

Realta che sponsorizzano i propri Il software viene customizzato per

prodotti per avere visibilita nelle le realta che richiedono esigenze

community e agli eventi organizzati. specifiche e personalizzate
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Crezione community
Bacheca

Forum topic

Info

End Tag

DM al singolo utente
Archiviazione limitata

Eventi Gratuiti
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TARIFFE

Standard

1€/ mese

Q& & Q K

E-shop - ST

Contatto Broadcast
Stats tools - ST
Eventi a pagamento - ST

Archiviazione limitata - ST

Premium

29€/mese

Q& Q & & Q& &

E-shop - PR

Contatto Broadcast
Stats tools - PR

Eventi a pagamento - PR
Archiviazione illimitata
Value Badging

Profilazione Utente




MERCATO TOTALE
Global Community

MERCATO e e

Il mercato di UOSE € rappresentato da ogni
community significativa che abbia almeno
500 utenti partecipativi e remunerativi MERCATO TARGET

Italian Community

1,37%"

43,2 MLN
UTENTI Social Media Italia MERCATO OTTENIBILE

Italian Community

14,7 %"
6,4 MLN"

Target UTENTI Uose Italia

* (community oltre 500 utenti partecipativi e remunerativi)

** fonte: WeAreScocial Ottobre 2022



CONCORRENZA

@ piscora =tribe. StellarUP  Linked[f}]

thinkific sm%m facebook slack



RISPETTO Al CONCORRENTI
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ALESSIO TROILO
CEO-FOUNDER

https://www.linkedin.com//

NOEMI MAZZA
BUSINESS DEVELOPMENT

MANAGER
https://www.linkedin.com//

ANDREA DE DONATIS
HEALTHCARE BUSINESS

DEVELOPMENT
https://www.linkedin.com//

SIMONE MANNESCHI
CTO
https://www.linkedin.com//

LUCA MANNARINO
STRATEGIC MARKETING

MANAGER
https://www.linkedin.com//

CRISTINA FASCA
HOSPITALITY

BUSINESS DEVELOPMENT
https.//www.linkedin.com//

MARCO BUSCA
FINANCE

https://www.linkedin.com//

MICHELE FROSIO
DIGITAL MARKETING
MANAGER
https://www.linkedin.com//

BARABARA FERRAZZI
KEY ACCOUNT

MANAGER
https://www.linkedin.com//



https://www.linkedin.com/in/alessio-troilo-70133835/
https://www.linkedin.com/in/simone-manneschi-75973622/
https://www.linkedin.com/in/marco-busca-9465a958/
https://www.linkedin.com/in/luca-mannarino-72b65220a/
https://www.linkedin.com/in/alessio-troilo-70133835/
https://www.linkedin.com/in/mfrosio/
https://www.linkedin.com/in/cristinafasca/
https://www.linkedin.com/in/andrea-de-donatis-99692734/
https://www.linkedin.com/in/barbara-ferrazzi-647955b3/

ALCUNI DEI NOSTRI PARTNER
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Financials

‘ 7% EBITDA

‘ % Crescita Fatturato

122% Crescita Fatturato 23-27

181% Crescita EBITDA 23-27

Y
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FATTURATO ANNUO PREVISTO (£)

14 MLN 35,14%

5 MLN
22,67

1.8 MLN
28.47%

532 K

118K

ANNO
2023 2024 2025 2026 2027

*I financials sono riferiti al solo paese Italia. Il modello €
scalabile e replicabile in altri paesi a partire da fine 2024.



Financials

2022 2023 2024 2025 2026 2027
Ricavi 1.000 € 118.600 € 531.608 € 1.865.660 € 5.018.752 € 14.276.748 €
Costi 30.000 € 262.853 € 581.161 € 1.753.222 € 3.923.613 €. 11.048.504 €
EBITDA -29.000 € -144.253 € -49.553 € 112.438 € 1.095.139 € 3.228.244 €
Utile -37.000 € -174.253 € -79.553 € 59.438 € 772114 € 2.477.278 €

*I financials sono riferiti al solo paese Italia. Il modello € scalabile e replicabile in altri paesi a partire da fine 2024.



TECNOLOGY ROAD MAP

WEB APP SVILUPPO STRUMENTIE UX DESING REVIEW POTENZIAMENTO
FUNZIONALITA  COMMERCE

DICEMBRE 2020 NOVEMBRE2022

AGOSTO 2020 SETTEMBRE 2021

APP (Android; 10S)

INTEGRAZIONE E- DESIGN GRAFICO REVIEW
COMMERCE

Sviluppato Da Implementare



LINK - CONTATTI —

LANDING PAGE uoseeu O

COMMUNITY

MAIL alessio@uose.eu
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CELL +393290681591 > z

DESKTOP PLATFOM
login.uose.eu

P‘ DISPONIBILE SU ANDROID PLATFOM
Google Play . ils?id-=
https://play.google.com/store/apps/details?id=eu.uose.app

4 Scaricasu IOS PLATFOM
App Store https://apps.apple.com/it/app/uose/id1549843288?|=en



https://uose.eu/
https://uose.eu/
https://apps.apple.com/it/app/uose/id1549843288?l=en
https://play.google.com/store/apps/details?id=eu.uose.app
https://uose.eu/
https://uose.eu/

G UoSE

INVESTI SU OPSTART
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